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AKTUELLE TRENDS UND
HERAUSFORDERUNGEN IM BEREICH FOOD, ,,/
FMCG, NON-FOOD UND HANDEL |

o Hohe Wettbewerbsintensitdt und fortlaufend neue Anforderungen im Markt
kennzeichnen die Situation der Hersteller und Handler in der Branche

o Wachstum, Umsatz und Marktanteile werden tber Innovationen, passende Go-

To-Market-Strategien und klaren Konsumentennutzen gewonnen - EX P E RT I S E

o Erfolgreiche Verhandlungen Hersteller-Handel, national und international,

bendtigen optimierte Preis- und Konditionssysteme sowie technische; ; VO N F&_ P

personelle und organisatorische Unterstitzung

X

o Effizienzgewinne und effektive Zusammenarbeit entlang der
Wertschopfungskette von Einkauf bis Vertrieb sind unabdingbar, um Liquiditat,
Margen und Profitabilitat zu sichern

o Konsumenten und Konsumentinnen erwarten heute die richtige
Kommunikation tber die richtigen Marketinginstrumente im richtigen Moment

F&P Solutions on
o Technologische Lésungen, Omnichannel-Strategien und/KI-Anwendungen demand

missen dort integriert werden, wo sie echten Mehrwert bieten. Sie helfen damit ¥
die Unternehmen langfristig zu positionieren




GANZHEITLICHE, PRAXISORIENTIERTE
LOSUNGEN

Beratung, Interim, Wachstum, Go-To- Effizienzsteigerung,
fortlaufende Begleitung Market, Vertrieb Kostensenkung

* F&P Partner unterstitzen

passend zu Ihren * Analyse und Planung von

Herausforderungen Innovation, Marketing, Vertrieb .Qna{/)\l/senunﬁ" Czpt'm'ﬁrl:tng entlang
- Erfahrene Experten iiber die * Konkrete MafSnahmen zur i sckop ey el hai
R T e Ergebnisverbesserung * Kostensenkung bei Supp_y Chain,
«Verbesserung in Struktur- und Forecast, Planung, Bestanden

* Teams zusammengestellt auf

o e * Re-organsisation und
Ihre Bediirfnisse

Ablauforganisation [
Verbesserung der Zusammenarbeit

Technologische Restrukturierung, M&A
Verbesserungen Unterstutzung
F&P Solutions on
. : ' . demand

* Mehrwertanalyse zum Einsatz der « Kommerzielle Mitarbeit auf der Buy

richtigen Strategien und Tools side, Sell side, Private Equity

(Prioritaten) * Transformation, Carve-Out,
*ERP, CRM, Workflow- internationale Optimierungen

Implementierung, KI-Anwendungen *lhre funktionalen Experten fir die
* Professionelles Begleiten der relevanten M&A Situationen

Organisation in der Veranderung




KONTAKTIEREN SIE UNS

F & P Executive Solutions AG
Interim Manager & Unternehmensberater
Am Kaiserkai 69 - 20457 Hamburg

Kontakt fiir Food, Non-Food und
Handel
Gerd Giesen

giesen@fup-ag.com 2% Fon +49 40 8000 845 92

y' karriere@fup-ag.com
/ www.fup-ag.com

Handel
Christoph Wewers

wew*@ft{p-ag.com
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Kontakt Food, Non-Food
und Handel —

Bernd Fischeu.,‘f
g 7
fischer@fu
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KONTAKT VIA WHATSAPP
@ 0 171 121 773 20
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